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Die J. T. Ronnefeldt KG ist ein erfolgreiches, mittelständisches Traditionsunternehmen auf dem Gebiet der 
Teeveredelung; unsere Produkte sind in über 80 Ländern der Welt vertreten. Seit 1823 gründet sich unser 
guter Ruf auf die Qualität unserer Produkte und den individuellen, fachkundigen Service für unsere Kunden. 
 

Für den Vertrieb unserer Produkte in der französischsprachigen Schweiz suchen wir eine(n) 
 

Regional Account Manager (m/w/d) French Switzerland 
 
 

Ihr Aufgabengebiet 

• Verantwortungs- und vertrauensvolle Betreuung der Kunden im Verkaufsgebiet Westschweiz, 
Kanton Wallis und Bern 

• Entwicklung der Bestandskunden und Akquisition von Neukunden  
• Kompetente und lösungsorientierte Beratung der Bestandskunden aus den Bereichen 

Gastronomie / HoReCa 
• Stärkung der Kundenbindung 
• Umsetzung der festgelegten operativen Maßnahmen und Erreichung der strategischen Marken- 

und Vertriebs-Ziele 
• Professionelle und bedürfnisorientierte Entwicklung von Teekonzepten bei Interessenten und 

Kunden 
• Durchführung von Schulungen und Servicechecks bei Kunden 
• Vertretung des Unternehmens auf Veranstaltungen und Messen 
• Kommunikation und Zusammenarbeit mit dem Backoffice 
• Ständige Markt- und Wettbewerbsbeobachtung 
• Ausarbeitung von Analysen und Statistiken sowie Dokumentation der Verkaufsaktivitäten 

Ihr Profil: 

• Erfolgreich abgeschlossene kaufmännische, vertriebliche oder gastronomische Berufsausbildung  

• Mehrjährige Berufserfahrung in einer vergleichbaren Position 

• Gute Kenntnisse der Gastronomie im Verkaufsgebiet von Vorteil 

• Gewinnende, kontaktfreudige Persönlichkeit mit sicherem Auftreten und 
Durchsetzungsvermögen  

• Gute Selbstorganisation, strukturierte und lösungsorientierte Arbeitsweise  

• Ausgeprägtes Verhandlungsgeschick und Empathie 

• Fließende französische und deutsche Sprachkenntnisse in Wort und Schrift 

• Grundlegende betriebswirtschaftliche Kenntnisse wünschenswert  

• Gültige Fahrerlaubnis für PKW und hohe Reisebereitschaft 
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Ihre Vorteile: 

• Inhabergeführtes Unternehmen mit Renommee 
• Intensive, abteilungsübergreifende Einarbeitung und umfangreiche Produktschulung 
• Überdurchschnittliche Produktrabatte und Partnerangebote  
• Flexible Arbeitszeiten 
• Gute individuelle Entwicklungsmöglichkeiten und kurze Entscheidungswege 
• Attraktive Bezahlung, Firmenwagen und positive Arbeitsatmosphäre 

Für Rückfragen steht Ihnen unser Personalleiter, Herr Udo Schnatz, unter der Telefonnummer  

069 / 79 30 05 – 44 gerne zur Verfügung. Ihre aussagekräftige Bewerbung senden Sie bitte per E-Mail an: 

 

J. T. Ronnefeldt KG  

Udo Schnatz 

Kurfürstenplatz 38 

60486 Frankfurt am Main 

E-Mail: karriere@ronnefeldt.de 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 


